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 Mehrwert für den Geschäftserfolg – 
mit Offi  ce Line von Sage
 Die Offi ce Line von Sage schafft klare Strukturen bei der Spirituosenfi rma Schilkin . Das Berliner Spirituosenunternehmen 
Schilkin blickt auf eine lange Tradition zurück, deren Ursprünge bis auf den Zarenhof in St. Petersburg zurückreichen. 
Die Familie Schilkin hat das Unternehmen durch zahlreiche politische Wandlungen geführt und den Neuaufbau in den 
90er Jahren erfolgreich bewältigt.

 Ausgangssituation 
Seit 1932 ist das Unternehmen im Osten 
Berlins ansässig, und es wurde nach dem 
Krieg 1948 als Schilkin KG Berlin wieder 
aufgebaut. Ab 1972 wurde Schilkin als 
staatlicher Betrieb geführt und schließlich 
erfolgreich reprivatisiert. Serge Schilkin 
wird im Alter von 75 Jahren wieder Eigen-
tümer und Leiter seiner Firma, die sich 
nun Schilkin GmbH & Co. KG Berlin nennt. 
Seine Nachfolge tritt 1992 sein Schwieger-
sohn Peter Mier an, der noch im gleichen 
Jahr ein Tochterunternehmen in St. Peters-
burg gründet und dem nach überliefertem 
Familienrezept hergestellten „Zarenwodka“ 
zu neuem Leben verhilft. Von jetzt ab wird 
die Firma grundlegend modernisiert und 
entwickelt eine moderne trendbewusste 
Produktpalette. Korn, Dry Gin, Weinbrand, 
Kräuterliköre und beson ders Wodka, wer-
den an die großen Handelsketten wie Spar, 
Metro oder Aldi geliefert. Mittlerweile wird 
das Familienunternehmen mit Patrick Mier, 
dem Enkel Serge Schilkins in der vierten 
Generation fortgeführt. 

Software-Lösung
Heinz Krause, IT-Leiter des Hauses betont, 
dass die Firma einige der wenigen Famili-
enunternehmen darstellt, die ohne Fremd-
kapital den Neuaufbau nach der Wende 
mit mittlerweile 50 Mitarbeitern bewältigt 
haben. Längst war eine professionelle 
kaufmännische Software gefragt, um die 
stetig wachsenden betriebswirtschaftli-
chen Anforderungen zu bewältigen. 1999 
entschied sich Schilkin schließlich, mit 
der Einführung des Euro endgültig auf die 
Offi ce Line von Sage umzustellen. 
Mit der Sage Offi ce Line sind bereits alle 
Möglichkeiten gegeben, die vorhandenen 

„Für mich war immer wichtig, eine Soft-
ware-Lösung zu fi nden, die nicht nur fünf 
Firmen benutzen, sondern die sich in vielen 
Firmen bewährt hat. Zum Beispiel kann die 
Handhabung der Grüne-Punkt-Abrech-
nung, der Brandweinsteuerrechnung und 
der Provisionsrechnung zu einer kompli-
zierten Angelegenheit werden, wenn sie 
extern ausgeführt wird.

Heinz Krause,
IT-Leiter der Schilkin GmbH & Co. KG, 
Berlin

Firma: 
    Schilkin GmbH & Co. KG, 
Berlin

Software-Lösung: 
 Offi ce Line

Anwendungsgebiete: 
 Finanzbuchhaltung, Rechnungswesen, 
WaWi, Auftragsbearbeitung

Info Referenzkunde

Datenbanken optimal zu nutzen. Wich-
tig ist, dass der vorgegebene Standard 
funktioniert. Alle branchenspezifi schen 
Veränderungen sind anpassungsfähig. „Wir 
konnten alle alten Datenbestände prob-

lemlos in das neue System übernehmen. 
Wenn irgendetwas nicht stimmt, fi ndet 
man in der Datenbank durch ein spezielles 
Abfragesystem auch den Fehler“, so Heinz 
Krause. 

Vorteile

 Ein Blick in die Montage-Abteilung der PAATZ GmbH.
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Gearbeitet wird mit 10 Clients der kauf-
männischen Komplettlösung von Sage . 
Eingesetzt werden die Module Finanzbuch-
haltung, Rechnungswesen, Warenwirt-
schaft und Auftragsbearbeitung. In einem 
vernetzten EDV-System haben die Mitar-
beiter Zugriff auf die aktuellen Datenban-
ken und können so effi zient arbeiten. Der 
Einsatz der neuen Software hat zu einer 
enormen Vereinfachung aller betriebswirt-
schaftlichen Vorgänge geführt. Zu DDR-
Zeiten wäre das undenkbar gewesen. Die 
Einarbeitung ging nach geringfügigen An-
passungen und kurzen Schulungen seitens 
des betreuenden Fachhändlers f&s aus 
Berlin zügig vonstatten und innerhalb eines 
überschaubaren Zeitraumes funktionierte 
das System ohne Komplikationen.

Ausblick
Heinz Krause ist zufrieden mit dem Ergeb-
nis. Mit der neuen Software-Lösung hat 
man bei Schilkin jetzt alle betriebswirt-
schaftlichen Anforderungen im Griff und 
profi tiert von transparenten Abläufen für 
alle Unternehmensbereiche.


