Referenz Sage Classic Line

Branche: Einzelhandel

Klarer Fokus: Fashion goes Sage
im Modehaus Eickhoff

Das Modehaus Eickhoff ist eine der ersten Adressen auf der Kénigsallee in Diisseldorf, wenn es um international fiihrende
Designermode geht. In puncto Informationsverarbeitung sicherte sich das Unternehmen entscheidende Wettbewerbsvor-
teile mit Sage Classic Line. Das Resultat: prazisere Ablaufe und Zeitgewinn in der Administration sind die gréBten Vorteile

in der Praxis.

Ausgangssituation

Immer haufiger wechseln die Trends in der
Modebranche und der Kampf um Preise,
Originalitat und Extravaganz wird immer
groBer. ,Die Chancen des Luxusmarktes
werden Uberschatzt. Was wir seit Monaten
an Preisexplosionen erleben, ist unrealis-
tisch”, meint Albert Eickhoff, der seit 40
Jahren international strahlende Namen ver-
tritt wie Gucci, Céline, Yves Saint Laurent,
Gianni Versace, Dior, John Galliano, Dolce
& Gabbana, Valentino und viele andere.

Er gilt als Vorkdmpfer in Sachen Designer-
mode. Zusammen mit seiner Ehefrau
er6ffnete Albert Eickhoff 1961 in Lippstadt
das Modehaus Eickhoff und 1974 die

erste Filiale in Bielefeld. Unternehmerische
Herausforderungen haben Albert Eickhoff
schon immer gereizt. Im Jahr 1978 bewies
er Mut zum Risiko und organisierte eine
Modeshow mit dem derzeit noch unbe-
kannten Gianni Versace. Die zur damaligen
Zeit provokante Show wurde ein PR-

und Verkaufserfolg und markierte einen
wichtigen Schritt auf der Erfolgsleiter des
Unternehmens. Harte Arbeit, Willenskraft,
das Gespur fur Trends und Qualitat fihrten
1981 zur dritten Geschéftserdffnung: in
DuUsseldorf. Eine weitere Filialenerdffnung —
ausschlieBlich flr den Verkauf von Top-De-
signer-Kollektionen bestimmt — folgte 1988
wieder in Dusseldorf, ,auf der K&*. ,Albert’s
Hall“ wie der Designerstore genannt wurde,
expandierte 1996 gewaltig durch den Kauf
des gesamten Ladenlokals und einer Blro-
etage im Tower des Ké-Karree. Nach dem
Verkauf der Filialen in Bielefeld und Lipp-
stadt konzentrierte sich die Familie Eickhoff
auf das Stammgeschaft in Disseldorf und
erwirtschaftet heute einen Umsatz von 20
Millionen Euro.

Software-Lésung

Wie verwaltet sich ein Unternehmen mit
70 Mitarbeitern und vielen, teils sehr
unterschiedlichen Artikeln? Eine nicht
unwesentliche Entscheidung ist dabei der
Einsatz einer professionellen Software-
Losung, denn gerade in der Modebranche
sind heute Faktoren wie Reaktionsschnel-
ligkeit und Marktnéhe essenziell. Die
zunehmende globale Konkurrenz und der
steigende Marktdruck zwingten Unterneh-
men zu neuen Strategien, um Kostenvor-
teile zu nutzen. Diese Herausforderungen
sind nur auf der Basis einer leistungsfahi-
gen EDV-Infrastruktur zu bewaltigen.

Das Unternehmen Eickhoff hat sich 1998
aufgrund der Empfehlung von Geschafts-
partnern fur die Classic Line von Sage

Software entschieden. Ausschlaggebend

Einblick in die Verkaufs-

raume bei Eickhoff.

Info Referenzkunde

Firma:
Modehaus Eickhoff, Dlsseldorf
Textil-Einzelhandel

Software-Losung:
Classic Line

Anwendungsgebiete:
Finanzbuchhaltung, Lohn & Gehalt,
Anlagenbuchhaltung

daflir war nicht zuletzt das stimmige Preis-
Leistungs-Verhéltnis, das auf mittelstéandi-
sche Unternehmen zugeschnitten ist. Auf

16 PC-Arbeitsplatzen in der Warenannah-
me, dem Sekretariat und der Buchhaltung
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wird mit dem Windows-NT-Betriebssystem
gearbeitet. Zum Einsatz kommen die
Classic Line-Module Finanzbuchhal-

tung, Lohn & Gehalt sowie die Anlagen-
buchhaltung. Nach der zweitagigen
Inhouse-Schulung durch den Dusseldorfer
Fachhandler Esco DV-Systeme GmbH gab
es keine Probleme mit der Umstellung.
Das einfache Handling der MenU-Abfolge,
der Eingabe sowie der Auswertungen
ermdglichte den Mitarbeitern einen schnel-
len Einstieg in die neue Software.

Vorteile

Seit der EinfuUhrung der neuen Sage
Software kann das Unternehmen Eickhoff
Verbesserungen, besonders im Bereich
des automatischen Zahlungsverkehrs
sowie im Bereich der Bilanzen verzeichnen.
Prazisere Ablaufe und Zeitgewinne in der
Administration sind enorme Vorteile.
Frische Energie wiinscht sich der Unter-
nehmer Eickhoff auch in der Modebran-
che. Der wachsende Individualismus der
gehobenen Kauferschicht fuhrt seiner
Meinung nach zu einer Veranderung des
Kaufverhaltens. Die angepasste Trend-
Ubernahme bestimmt nicht mehr langer
die Warenauswahl. Der Kaufer von heute
hat Selbstbewusstsein. ,Monolabel-Stores
sind mitunter zu einseitig. Hinter hervor-
ragenden Kollektionen muss Kompetenz,
Kontinuitat und ein verninftiges Preis-
Leistungs-Verhéltnis stehen.”

Ausblick
Die Devise ,work hard & play hard“ ist der
Motor fUr das Unternehmen Eickhoff. Mit
FleiB und Ausdauer haben sie sich zu den
fGhrenden Trendsettern der deutschen
Modebranche etablieren kénnen. Immer
wieder haben sie alte Strukturen infrage
gestellt. Das ist der Weg in eine erfolgrei-
che Zukunft.
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